საქართველოს შრომის, ჯანმრთელობისა და სოციალური დაცვის მინისტრის ბატონი დავით სერგეენკოს შეხვედრა Worl Bank-ის წარმომადგენლებთან.

აპარნა სომანათანი: მოგესალმებით, მინდა შევაჯამო ჩემი მისია საქართველოში, რომელიც დასასრულს მიუახლოვდა, ნამდვილად ნაყოფიერი იყო ჩემი აქ მუშაობა და იმედს ვიტოვებ, რომ დავრჩებით კონტაქტზე და ყოველთვის მოხარული ვიქნები ვემსახურო საქართველოს. ასევე მინდა წარმოგიდგინოთ ახალი წარმომადგენელი, რომელიც ახლო პერიოდში გადაიბარებს ჩემს საქმიანობას. ასევე მინდა ვისაუბროთ იმ შესყიდვების პროექტზე რომელზეც ვისაუბრეთ მ.წ მარტში.
დავით სერგეენკო: სამწუხაროა თქვენი მისიის დასრულება, ნამდვილად ნაყოფიერი თანამშრომლობა გვქონდა და მადლობა იმ წვლილისათვის რაც თქვენ შეიტანეთ ჩვენს საერთო საქმიანობაში. მივესალმები თქვენს შემცვლელს და მჯერა, რომ მასთანაც ძალიან დატვირთული და ნაყოფიერი ორმხრივი თანამშრომლობა გველოდება.
რაც შეეხება შესყიდვების პროექტს, მოხარულები  ვართ და მზად ვართ გავაგრძელოთ ეს საქმიანობა,  კარგი იქნება თუ დავსახავთ ზუსტ მიმართულებებს უფრო კონკრეტულად და განვსაზღვრავთ შედეგებს ( deliverables) ამ პროექტთან დაკავშირებით. ცალსახად ჩვენ ვიქნებით მზად ამ პროექტის გადაბარებისთვის (handling) ამაში ეჭვი არავის ეპარება. მთავარი საკითხი რასაც მინდა ხაზი გავუსვა და რაც უპირველესყოვლისა მაინტერესებს ვინ იქნება ის წყარო ( main issues is to find source where to take this medicines from) საიდანაც ჩვენ მივიღებთ ამ მედიკამენტებს.
ჰუი სინ ტეო: რაც შეეხება ფარმაცეფტულ პოლიტიკას, ჩვენ შევისწავლეთ ბაზარი საქართველოში. რაც გვაინტერესებს არის ის თუ რა განხრა წარმოადგენს თქვენს უმთავრეს ინტერესს (ეს იქნება patented products, only generics) თუ რამე სხვა.
ეს არის ის რაც სამინისტრომ თავის მხრივ უნდა განსაზღვროს (figure out)
რაც შეეხება შეკითხვას წყაროსთან დაკავშირებით, ეს არის ნამდვილად დიდი გამოწვევა და რთულია გაიტანო ქვეყნებში ეს საკითხი. ფასები ძალიან განსხვავებულიასხვადასხვა ქვეყნებში. თუ დაგაინტერესებთ, ჩვენ შეგვიძლია შევისწავლოთ ეს საკითხი და მოვამზადოთ ანალიზი ამასთან დაკავშირებით.
ამიტომაც კიდევ ერთხელ ვამბობ რომ კარგი იქნება ვიცოდეთ ტქვენი კონკრტეული დაინტერესება და სპეციფიკაცია თუ რა გაიტნერესებთ კონკრეტულად.
დავით სერგეენკო: დიახ ჩვენ კიდევ გვაქვს დაინტერესება ამ პროექტის, ის თუ როგორ ვახორციელებთ შესყიდვებს თუ გაიტნერესებთ არ იქნება პრობლემა, შემიძლია დღის ბოლოს ეს ინფორმაცია ძალიან მარტივად გაგიზიაროთ, მაგალითად კარდიო მოწყობილობების შესყიდვა არის ყველაზე დიდი ნაწილი ჩვენი შესყიდვებისა. ჩვენ არ ვუხდით ფულს სხვადასხვა კლინიკებს, ჩვენ თვითონ ვახორციელებთ შესყიდვას და ისე ვაწვდით მათ პროდუქტს. იგივე კარდიო მოქყობილლობები იქნება ეს პროსტეტიკსი თუ სხვა. მესმის რომ ჩვენი შემდეგი ნაბიჯი იქნება ავირჩიოთ კონკრეტული მიმართულება.
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